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7-8 หลกัสตูร Basic Construction ü 27 18

14 หลกัสตูร ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü 7 3.3

14 หลกัสตูร ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü 12 2.3

26-28 หลกัสตูร Secret of Selling (3 Days) ü 14 27

29-30
หลกัสตูร New Booking & Transfer Process ในระบบ CRM (2 

Days)
ü 41 8

29-30
หลกัสตูร New Booking & Transfer Process ในระบบ CRM (2 

Days)
ü 43 8

4-6 หลกัสตูร New Booking & Transfer Process ในระบบ CRM (1 Day) ü 43 12

19 Basic Make Up (รอบเช้า-บา่ย) ü 8 8

19 หลกัสตูร 3C Analysis ü 8 9

12,13,17,20 Intensive Secret of Selling (2 Days) ü 41 36

24,26 Intensive Secret of Selling (2 Days) ü 20 18

17 หลกัสตูร 3C Analysis ü 6 9

Sales & Services Training Schedule (January-December 2015)
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3,9 Intensive Secret of Selling (2 Days) ü 15 18

9 หลกัสตูร Basic Construction ü 8 9

22-23 Intensive Secret of Selling (2 Days) ü 18 18

7-8 Intensive Secret of Selling (2 Days) ü 13 18

12 หลกัสตูร ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü ü 6 3.3

12 หลกัสตูร ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü ü 7 2.3

14-15 Intensive Secret of Selling (2 Days) ü 17 18

19 หลกัสตูร 3C Analysis ü 10 9

21 Basic Make Up (รอบเช้า-บา่ย) ü 20 8

4 Basic CRM ü 12 9

5 หลกัสตูร Basic Construction ü 12 9

10 Sales Training for Prebooking ü 17 8

11 Sales Training for Prebooking ü 19 9

18 หลกัสตูร งานสญัญา-งานโอนกรรมสทิธิ� และ ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü 8 2

23 หลกัสตูร 3C Analysis ü ü 13 9
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30 Basic Make Up (รอบเช้า-บา่ย) ü 8 8

9 หลกัสตูร ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü ü 7 3.3

9 หลกัสตูร ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü ü 10 2.3

17 หลกัสตูร 3C Analysis ü 12 9

27 Basic CRM ü 10 9

5,6,13 หลกัสตูร Secret of Selling (3 Days) ü 14 27

7 หลกัสตูร Basic Construction ü 12 9

21 หลกัสตูร 3C Analysis ü 15 9

9 Basic CRM ü 12 9

10 หลกัสตูร ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü ü 12 3.3

10 หลกัสตูร ความรู้สนิเชื�อเบื �องต้น ü ü 14 2.3

11 Basic Make Up (รอบเช้า-บา่ย) ü 11 8

23-24 Onboarding Program (2 Days) ü 16 18

19-20 Onboarding Program (2 Days) ü 5 18
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3 Basic Make Up (รอบเช้า-บา่ย) ü 10 8

12-13 Intensive Secret of Selling (2 Days) ü 6 18

17-18 Onboarding Program (2 Days) ü 7 18

17-18 Onboarding Program (2 Days) ü 6 18
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